)

% ¢ Maceio

Shopping
CLIPPING

VEICULO: JORNAL GAZETA DE ALAGOAS
EDITORIA: CIDADES

DATA: 19/09/2010

CENTIMETRAGEM: 1.050 cm?
AVALIAGAO: POSITIVA

VALOR: RS 8.925,00

D—Gm DOMINGO;13(DE SETEME

DICAS PARA CONSEGUIR UM EMPR
TEMPORARIO £ CONQUISTAR A
CONTRATACAO DEFINITIVA

12 DICA 22 DICA
Comece se preparando Mostre disponibili-
para a entrevista dade para o cargo

» Capriche apresenta-
cao pessoal
» Vocé deve usar

» Ewte perguntas
como ‘que horas eu
Vou sair?’ ou ‘vou

roupas mais sérias, sem trabalhar nos fins de

‘modernismos semana?’ 4

» Para as mulheres, » Demonstre que tem

nada de decotes e nem disponibilidade para

maquiagens exageradas :V:Q:O“f:us::adafﬁﬂqe

» % soa HULOpors vencedores e aprenda
VE::Z?SOE: em:a'g;f 2 < tunidade de emprego com eles
cuidados com cabelo,

barbas e unhas”, alerta

a gerente de Recursos

Humanos

» Procure se expres-
sar com clareza, de
maneira simples, mas
correta
» Nao use girias e
s6 fale do que vocé
realmente domine e

~ entenda
» Jamais chegue atrasa-
do para a entrevista
» Deixe o celular
desligado ou no modo
silencioso
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| MAO DE OBRA EXTRA |

Temporada de caga
ao emprego esta
aberta no comércio

GAZETA TRAZ DICAS DE COMO CONSEGUIR TRABA‘i.HO NESTE FIM DE ANO

| LELO MACENA
Reporter

Esta aberta a temporada de ca-
¢a ao emprego. Para os que ain-
da ndo conseguiram mgmssar
‘no mercado de trabalho, os pré-

|

|
mostrar suas habilidades, con-
firmar as informacdes do curri-
culo e garantir um contrato efe-
tivo. Segundo niimeros da Asso-
ciagdo Brasileira de Lojistas de
Shopping (Alshop), este ano de-
vem ser abertas 139 mil vagas de

1a 250. Consequentemente, au-
mentou também o nimero de
vagas para 2010, que deve che-
gar a 1.300 postos de servigos..
De olho em uma vaga, muitas
pessoas ja se anteciparam e dei-
Xaram cnmculos "‘hvemos que

ximos trés meses
‘uma oportunidade de trabalho
temporario. As vésperas das fes-
tas de fim de ano, uma das prin-
cipais datas para o setor, comer-
ciantes ja se preparam para re-
forcar a “tropa” de vendedores
e funciondrios que vai receber a
‘multiddo de consumidores que
invade as lojas para as compras
de Natal. Para dar conta da de-

EmrA!agoas somente do Macei6
ShUPPmE. em Mangabeiras, se-

contratar 6 para dar
conta dessa demanda, receber -
curriculos e fazer a selecdo dos

de 1.300pos- |
tos para mao de obra extra, tan-
to para as lojas e quanto para o
setor administrativo.

As oonu‘atagaes devem come- |
ar a partir do prmmo més, por
isso é bom ndo perder tempo. |
Mas o que fazer, como proceder |

manda, é cha-
mada “mdo de obra extra”.

Para além dos meros 60 ou SO
dias de muita “ralaao”, oempre-
£0 tempordrio significa, para os.
‘mais atentos, a oportunidade de

e se para conseguir
0 emprego temporario, conquis-
tar patrdo e colegas de trabalho,
e garantir a efetivagdo no car-
807 Nesta reportagem, a Gazeta.
traz dicas para os i

a vaga”, diz Alex-
sandro Santos, presidente da As-
sociagao de Lojistas do Macei6
Shopping. Segundo ele, 0 shop-
ping recebe em média 30 curti-
culospordia, mas, no fimdoano,
0 niimero sobe para 100 curricu-
los entregues diariamente. .
De acordo com Alexsandro, a
escolha do selecionado vai de-
pender do perfil do funciona-
rio buscado pela loja. “Algumas
preferem mulher, outras exigem
queo i a o

em conquistar um emprego.

Em 2009, nos trés tiltimos me-
ses do ano, o Macei6 Shnppmg
contratou 950 pessoas para em-
prego temporario. Além do im-
plemento de mao de obra nas
lojas, os “extras” também sdo
aproveitados no setor adminis-
trativo do shopping, que precisa
reforgar os servigos de seguran-
a, limpeza e manutencdo.

' to do shopping, outras lojas pre-
' ferem contratar alguém com ni-

vel superior, e também ha lojas
que preferem que o candidato ao
emprego nao esteja estudando,
0 que garante dedicacao exclusi-
va ao trabalho *, diz Alexsandro.
Dono de uma das lojas do shop-
ping, Alexsandro Santos da di-
cas. “E fundamental que o can-
didato tenha total dedicagdo e
demonstre interesse pelo traba-
1ho", explica. Aboa comunicagdo
eo clientes

ainda melhor. Com a ampliacdo
das mstalagaes. o numero delo-

2o,

e colegas também contam mui-
to, assim como a simpatia e sor-

&



P (N

L <« Maceid

W\

Shopping

Servigo temporario
pode tornar-se efetivo

Apds concluir o curso téc-  percebida. “No fim do con-
i ¢ M trato, o dono da loja me
r- convidou para ficar mais

tra” em dezembro de 2009.
Fez quinze dias de treina-
mento. Dentro da loja Red-
field, ela despertou a ven-
dedoraadormecida que ha-
via dentro dela.

Com apenas quinze dias
de trabalho, ela ur
bater a meta de vendas es-
tabelecida para o més. Nio
se deu por satisfeita e tra-
balhou para ajudar outras
duas colegas a baterem su-
as metas. A habilidade de
Germana ndo passou des-

com os clientes. “f impor-
tante que eles confiem
Vocé e voltem a comprarna
loja. Também precisamos
Ser sinceros com os clien-

tes. Ndo podemos empur-

rartudo quanto é roupa ne-
les, temos que dizer quais

os modelos que combinam

mmcadaum',dizela.lw
Leia mais na pagina D8

#

Germana foi contratada apés temporada em loja
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% Gerente de RH
orienta sobre
como agir nas

mpliasia do ntimero de lojas de 200 para 250, iva do Maceid Sh

Em meio a uma pilha de curri-

culos, a gerente de Recursos Hu- A segunda dica: mostre dis-
ml;o do Macei6 S:mpping-{,a;et ponibilidade para o cargo. “Evi-
, Tesponsavel por receber e B
e s te pexgun_tas: como ‘que horas
datos, falou por telefone com a €U vou sair?’ ou ‘vou trabalhar
_ Gazeta e selecionou cinco dicas nos fins de semana?’. Demons-
ﬁmdamedn::ls g:ra conseguir a tre que tem disponibilidade pa-
oportunidade um emprego i =
cemporirio e con = raavaga dese]adag que, de fato,
TR0 o Cargh aqpéusstaro m“’“ quer uma oportunidade de em-
do contrato. prego”, _dlzJanet Lobo.

Primeira dica: comecese Terceira dica: apos conquis-
| parandoparaaentrevista. tar a vaga, mostre COmMpromisso
| Cessirio boa apresentasko pes com o trabalho. “A assiduidade e

soal. Vale frisar que isso ndo tem :
nada a ver com caracteristicas fi- a pontualidade devem ser carac-
sicas, até porque caracterizaria teristicas obrigatorias durante o
preconceito”, dizJanet. “Deve-se genodo de trabalho temporario.
usarroupas mais sérias, 9;::':; ahorade colocar em prética tu-
mulheres, nada de decotes e ma- do o que foi dito na entrevista,
quiagem exagerados. Para os ho- mostrar para o patrdo e para 0s
mens, cuidado com cabelo, bar- colegas de trabalho todas as su-
base “nh;sumﬂ:? agerente de as competéncias pessoais”.
Recursos s. Quart R e

Ainda dentro do quesito en- 2 dica: pljo dade.
trevista, Janet Lobo observa que “Uma pessoa proativa sempre
a boa fluéncia verbal é ponto procura fazer o que é comum,
determinante para a aprovagao. 0 que é rotina, de uma maneira
;’:‘:C':: se “P“ﬁ;’p‘;::‘ ::s diferente e criativa. Coloque sua
R a mmm_se :mnden 'Nada marca pessoal no que faz. Isso
de girias e s6 fale do que vocé chama a atengao. Observe os co-
realmente domine. Para fechar legas mais experientes e vence-
- - dores, aprenda com eles”.

: 2 inta dica: postura e relaci-

chegar atrasado ou deixar o ce- Quin %
lular ligado, sob pena de ser des- onamento interpessoal. “Mante-
classificado apés o celular tocar. nha a postura. Comporte-se de

forma educada, sem brincadei-
il Tas, sem falar girias, mesmo que

a loja seja de produtos para jo-
Apés conquista da veni. Sejja edugado e genpglrcgm
vaga, é aconselha- os colegas de trabalho. Nunca es-
vel mostrar com- queca de que vocé esta passando
promisso com o por um momento de avaliagdo”,
trabalho, ter postu- explica Janet Lobo. Segundo ela,
ra diante dos cole- seguindo a risca essas orienta-
gas e clientes, bem gdes, sao muito boas as chances
como prezar pela de contratagao.
educagio
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